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Vi fortsatter att utmana
oss och branschen!

Under mars manad genomférde vi en sarskild satsning med malsattning att genomféra 500
besok hos vara storsta kunder. Det har varit ett bra satt att lara sig mer om kunden och hjalpa
dem till battre I6sningar samtidigt som vi givetvis far mojlighet att gora fler affarer. Vi har aven
uppmarksammat en av vara senast produkter; leveranscontainern. Dar vi uppvaktat Peabs
platschefer om alla férdelar och fatt en majlighet till dialog med en av vara I6sningar for effektiva
arbetsplatser.

”Vara produkter och tjdnster ar viktiga fér oss och hur vi paketerar
detta dr avgoérande for att ta ytterligare kliv fram i branschen”

Genom att initiera en saljpush, dar vi tillsammans genomférde 500 saljaktivi-

teter kunde vi dels presentera ett tydligt tjansteerbjudande och dels hjalpa

kunderna till battre 16sningar. Vi ser till exempel ett dkat intresse for leve-
ranscontainer och ID06 och nu géar vi ut pa bredden med vart erbjudande
av bygglogistik. Kunderna ska kénna att vi skradddarsyr I6sningar efter
olika behov och att vi har den kompetens som kravs. | detta nummer kan
ni lasa mer om Jennifer i Malmé som pratar just om séljprocesser och
vikten av att vara stolta Over vara tjanster och produkter.

Challenge blev verkligen en intern succé som triggade i gang
manga av oss till att réra oss lite mer an vanligt. Totalt gick
vi tio miljoner steg. Men kom ihag att vi tavlar mot oss
sjalva och med vara kollegor. Viktigast av allt ar att alla
deltagare rort pa sig i snitt 34 minuter per dag vilket ar
ungefar vad Folkhalsomyndigheten rekommenderar.

En stark laginsats av Team Lambertsson.

Stort grattis till Kalmar som blev vinnare i denna
omgang av Challenge.

Qi HolBeaNeT

Salj- & Marknadschef
Lambertsson Sverige
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Lambertsson

FRAMAT

Tillsammans effektiviserar
vi byggbranschen

Vi garinien var dar Lambertsson starkt utmanar bade oss sjalva och
byggbranschen. Med nya och mer etablerade produkter och tjanster
fokuserar vi extra mycket pa just kundnyttan.

T va exempel ar Leveranscontainern och Online
som uppmarksammas pa nytt. Vi tar ocksa

nasta steg med Elevate som ar vart nya affarssys-
tem, dar det nu ar dags for implementeringsfasen.

For att aterga till Leveranscontainern, sa ar det ett
vaxande intresse inom byggbranschen. Peab har
tex uppmarksammat att logistiken pa projekten blir
mycket battre genom att anvanda var leverans-
container, da projektet sparar bade tid och pengar.
Jag vill darfér uppmana alla oss som méter kunder
regelbundet att Idsa pa ordentligt om denna I6s-
ning och utnyttja intresset for att fa kunderna att
vélja denna effektiva I6sning. Detta ar en byggsten
i konceptet med "sakra hela bygget” och helt klart
en produkt vi kan gora fler affarer med.

Vi fortsatter att ta taten i omstallningen, bland
annat inforskaffar vi systematiskt eldrivna maski-
ner, byter dieseldrift mot HVO och energisakrar
bodar, jobbar med energistyrning och smarta 16s-
ningar. Mycket som vi gor ar bra och vi ska géra
annu mer inom detta omrade.

En stor nyhet under varen ar att Glacell blir ett eget
bolag, som kommer vara en del av Lambertsson
och ledas av Jesper Martensson. Férhoppningen
ar att bolagiseringen sker i april. Mer info om detta
projekt senare under varen.

Paer Mikes

VD Lambertsson Sverige
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Nu tar vi kontroll
over klimatdatan

Fran arsskiftet blev det lagkrav pa att redovisa vilken klimatpaverkan nya bygg-
nader har, en sa kallad klimatdeklaration. Det ar omfattande information som
ska redovisas till Boverket och har kommer vi och Lambertsson Control in som

ett viktigt verktyg i den processen.

Lambertsson Control ar ett av vara senaste
erbjudande och har redan blivit ett viktigt verk-
tyg for hela branschen dar vi tillsammans erbjuder
kundnytta och tar tédten i omstaliningen. Nar hela
branschen bérjar skifta fokus, sa har vi redan tagit
steget genom att erbjuda kunderna Lambertsson
Control.

Flertalet projekt hos vara kunder kan paga under
flera ar. Manga ganger kraver byggarbetsplatser-
na vatten- och elférsoérjning i och med byggbodar,
byggmaskiner, verktyg och kranar. Allt for att sakra
byggarbetsplatsen och tillgodose att allt finns pa
ratt plats vid ratt tillfalle.

Nu erbjuder Lambertsson sina kunder plattformen
Lambertsson Control — ett system for évervakning,
matning och styrning av driftsmiljon pa byggarbets-
platserna. Genom att utveckla en klimateffektiv
I6sning ligger Lambertsson steget fore i kampen
mot klimatpaverkan.

Den nya plattformen lanseras nu brett — med
Lambertsson Control tar kunden sjalv kontroll éver
sin driftsmiljé, minskar klimatavtrycket och sakrar
en hallbar [IBnsamhet. — Genom en battre kontroll
over energianvandningen pa byggarbetsplatsen
slipper man onddiga kostnader samtidigt som
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Jesper Martensson,
vice VD pa Lambertsson.

klimatavtrycket minskar, sager Jesper Martensson,
vice VD pa Lambertsson.

— Men vi kan egentligen méata allt som det finns en
givare till. Det minskar risken for driftstérningar och
avbrott i produktionen.

| takt med ett dkat miljdmedvetande och ny lag-
stiftning har behovet av smidiga och automati-
serade analysverktyg 6kat. FOor en bransch dar
klimatpaverkan ar lika stor som utslappen fran alla
personbilar i Sverige finns ett faktiskt behov av nya
tillvagagangssatt.

Lambertssons |6ser detta med webbaplikationen
Lambertsson Online. Har sker all visualisering



”Nu kan vi enkelt félja hur energiférbrukningen
ser ut redan innan huset ar fardigt”

och uppfdljning genom att kunden enkelt kan félja
utvecklingen pa kort och lang sikt genom tydliga
dashboards.

— De testprojekt vi genomfort har fatt valdigt bra
respons. Kunderna har fatt data levererad i realtid
i Lambertsson Online och kunnat anpassa produk-
tionen vilket har resulterat i saval lagre energian-
vandning som farre driftsstorningar.

Aven sakerheten pa arbetsplatserna ékar.

— En utmaning for byggbranschen ar till exempel

svarigheten att mata mangden kvartsdamm i luf-
ten. Dammet har stor paverkan pa halsan och med
Lambertsson Control gar det att méata och atgarda
nivaerna av de har finpartiklarna, sager Jesper
Martensson.

Sett till dessa stora utslapp har det ansetts motive-
rat att infora ett nytt styrmedel for att minska bran-
schens klimatpaverkan. Den 1 januari 2022 tradde
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FRAMAT

Bygg- och fastighetssektorn star fér ungeféar en femtedel
av Sveriges inhemska utslapp av viaxthusgaser

lagen om klimatdeklarationer for byggnader i kraft.

Byggherren maste nu uppratta klimatdeklaration
fér nya byggnader.

Lagen innebar i korthet att byggherren framéver
kommer att ansvara for att uppratta och ge in en
klimatdeklaration till Boverket nar en ny byggnad
uppfdrs. Samtidigt kommer en andring genomfor-
as i 10 kap. 34 § plan- och bygglagen (2010:900)
(PBL), enligt vilken byggnadsnamnden far meddela
slutbesked forst nar byggherren har visat att denne
har gett in en klimatdeklaration enligt klimatdekla-
rationslagen, eller gjort sannolikt att det inte finns
nagon skyldighet att ge in en sadan deklaration.
Lagen har tillkommit som en del av januariav-
talet, den sakpolitiska dverenskommelse som
traffades mellan Socialdemokraterna, Miljopartiet,
Centerpartiet och Liberalerna i samband med
regeringsbildningen i januari 2019.

Ungefar halften av en ny byggnads klimat-
paverkan ur ett livscykelperspektiv uppstar
under byggskedet eller vid rivning enligt
Boverket.

Det finns styrmedel och regler for att minska en
byggnads klimatpaverkan under drifttiden. Plan-
och bygglagen uppstéller bl.a. krav pa energihus-
hallning. Vidare finns det i lagen (2006:985) om
energideklaration krav pa att en byggnads energi-
anvandning under bruksstadiet ska dokumenteras
i en energideklaration. Hittills har det daremot inte
funnits nagot riktat styrmedel for att minska klimat-
paverkan under de férsta skeendena i en bygg-
nads livscykel, dvs. under byggnadsskedet. Med

hansyn till de stora utslapp som kommer fran bygg-
och fastighetssektorn har det ansetts motiverat att
infora ett nytt styrmedel for att minska branschens
klimatpaverkan. | nulaget bedoms kunskapen om
byggnadssektorns utslapp av vaxthusgaser vara
lag och kravet pa klimatdeklarationer syftar dar-
for till att 6ka medvetenheten och kunskapen om
byggnaders klimatpaverkan genom att identifiera,
kvantifiera och rakna pa klimatpaverkan. Vidare
syftar kravet till att minska klimatpaverkan fran
byggnader som uppférs.

Da en byggnads utslapp av vaxthusgaser gar att
paverka genom val av byggnadsmaterial, byggme-
tod, konstruktionslésning, transport och resurspla-
nering vantas synliggérandet av klimatpaverkan
fran olika byggmaterial och metoder leda till att
aktorer pa marknaden ges battre forutsattningar
att goéra medvetna och hallbara val, vilket i sin tur
skapar incitament till att utveckla nya klimatsmarta
byggprodukter och metoder. m
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Det har nu gatt ett ar sedan "gamla” Glacell slacktes ned och nagot nytt startades
upp. Nu tar vi dessutom nasta steg i och med bolagiseringen av Glacell och dar-
med bildas ett nytt dotterbolag till Lambertsson.

lacell tar nasta naturliga kliv och blir ett helagt

dotterbolag till Lambertsson. Genom Glacell
kan vi fanga upp projekten tidigt och vara med
aven efter att byggnation ar klar och till eftermark-
nad. Dar Lambertsson ar ansvarig for uppférande
av byggnad, sa kommer Glacell in nar det handlar
om bland annat klimatdeklaration/energideklara-
tion, laddlésningar, solceller med mera.

Ett exempel ar Peabs projekt Fyrskeppet som ar
ett ekoprojekt dar vi har egenproducerat el genom
solcellspark och pa sa satt far vi gron produktion.

—Vart erbjudande ar valdigt tydligt, genom att vi
direkt erbjuder kunderna en minskad energifor-
brukning. Tilsammans med Lambertsson Control
och det nya lagkravet om energideklaration sa blir
kundnyttan valdigt stark.
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Bolagiseringen innebar ett nytt affarssystem, da
vart totala erbjudande gentemot kund innebar stora
mangder med data transaktioner och mycket kund-
data. Detta gor ocksa att vi kan vara valdigt snabb-
fotade som aktor.

Nasta steg efter bolagiseringen ar att satta den
nya riktningen och fa tillrackligt med fokus. For
vara medarbetare innebar det samma struktur och
samma medarbetare, men dar vi tillsammans kan
stoltsera med ett annu tydligare erbjudande.

Tillsammans pa Glacell &r vi nu redo for framtidens
tjanster och I6sningar och att vi kan stoltsera som
enda partnern for alla smarta energitjanster.
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| samtalet med Jesper Martensson ar det tydligt att
allt hanger ihop. Att ha en heltadckande partner som
hanterar och har koll pa alla delar ar garanterat det
mest effektiva alternativet. Det innebar ocksa ett
naturligt, standigt pagaende flode — att vi Ibpande
identifierar foérbattringar och nya Iésningar som
snabbt och smidigt kan implementeras i din fastig-
het eller digitala plattform ar banbrytande, berattar
Jesper engagerat.

En del i vart erbjudande ar Glacell Connect, var
egen dataplattform som samlar in data fran all
installerad utrustning. Den bearbetar alla uppgifter
och presenterar i realtid allt kunderna vill och behd-
ver veta. Dataplattformen hanterar aven tjansten
for betallésningar, exempelvis for de laddstationer
som installeras vid din fastighet.

 Jesper Marten

2, S

Notera att...

Som ett led i det stora forandringsarbetet har
nu Glacell lanserat en ny webb med fokus pa
Glacells smarta tjanster och helhetslésningar.

Jesper Martensson, Vice VD fér Lambertsson
och affarschef for Glacell blir VD for Glacell
efter bolagiseringen.

glacell.se

1"



KUNDCENTER | TROLLHATTAN

Det serviceinriktade

ryktet som deh

konkurrensfordelen

Vi har traffat Hakan Johansson som ar tillférordnad chef pa vart kundcenter i
Trollhattan. Hakan bdrjade hos Lambertsson 2021 och var tidigare gravmaskinist.
Det som lockade var framst stérre omvaxling och fler kollegor och det har han

verkligen fatt uppleva!

ar ar inte den ena dagen den andre lik och
det ar varierande arbetsuppgifter och fram-
for allt valdigt trevliga manniskor.

—Vart kundcenter bestar av fyra anstallda och
jag gillar att ha mer ansvar och vara en del av
Lambertsson, det kanns tryggt att representera
ett sa stort foretag. Pa sa vis far vi ett starkt stéd
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och stora muskler gentemot vara lokala konkur-
renter. Vi har nyligen flyttat till nya lokaler och har
jobbat hart for att stérka relationerna. Jag upple-
ver att det ar en styrka och férdel att ha en kon-
cern som Peab i ryggen som ger oss gott rykte
och lattare att f4 nya externa kunder. Tydlighet
och rak kommunikation ar viktig for allt samarbe-
te och det ar betydelsefullt att vaga stalla fragan



till Peab och andra kunder om vi skulle gjort
nagot annorlunda. Sedan i hostas har vi lagt stor
vikt vid att jobba aktivt for att fa ett serviceinriktat
rykte och goda vitsord med vart arbete. Vi mar-
ker ocksa att kunderna sager bra saker om oss
och vi har fatt goda vitsord fran projekten.

”Det har borjat betala sig att vi
jobbat hart och vi far fina vitsord
fran branschen”

Vi som jobbar har idag har inte historiken inom
uthyrningsbranschen och vi har skapat vara ruti-
ner och arbetssatt. Det ar med stor entusiasm
och mycket positivitet som har satt sig i vaggar-
na har, vilket ocksa har burit frukt. Flytten har
ocksa varit positiv for oss och framfoér allt har
den skett till en stérre och mer etablerad plats
som ar battre anpassad for andamalet.

Jag ar stolt 6ver det utbud och sortiment som
vi tillhandahaller vara kunder med. Den framsta
konkurrensférdelen som jag ser det ar att vi har
"ratt personal” hela kedjan, sen ar det alltid en
styrka att luta sig mot Lambertssons helhets-
erbjudande som ar svart for andra att matcha.

Hakan Johansson, tillférordnad chef
Trollhéttan Kundcenter

”Det ar viktigt att hitta ma-bra-
kédnslan i allt man goér”

Nagot jag ar stolt dver ar hur langt vi har kommit
nar det galler beredskapsplan med vara andra
kundcentra i naromradet, pa sa satt kan vi sam-
manldnka med grannarna och hitta snabba 16s-
ningar. Oavsett om man hyr ut eller inte, sa har
man en fardig checklista. Det har vi jobbat hart
med for fardiga scenarier.

Nu ar hela personalen dar for att hjalpa till. Vi
jobbar som ETT Lambertsson och nu kanner vi
att cirkeln ar sluten och vart kundcenter far sta i
rampljuset och synas.

3 Goda tips for battre salj...

+ Var inte radd for att géra misstag
» Ta ett steg i taget
* Prata utifran din erfarenhet och kunskaper



Logistikerbjudandet och kamp fo %

pa tre saker; Sakrare arbetsple gre
péverkal inskade totalkostnader
-'(TEIa- Produkter som uppmarksa
osningar, inte bara under i samband | mpanjen ar aven leverans-
ng, utan aven innan allting ar pa- co splaneringsverktyget.
ser idag att ju tidigare kunden kommer
s, desto fler tjdnster hos oss tar de del av. 3
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Vart erbjudande inom logistik

» Bygglogistiker » Effektivare produktion

+ APD-planer

» Forstudie

» Logistikplaner

» Leverensplaneringsverktyg
» Checkpoint

* Terminal

Fordelar for vara kunder

* Minskade totalkostnader
» Lagre miljopaverkan
» Sakrare arbetsplats
» Mindre paverkan pa omgivningen och
omkringliggande verksamheter



[ Challenge

Nar tredje etappen av Challenge avslutades stod en gang genomfort tillsammans och vi som rort pa oss
Kalmar som vinnare och Luled pa andraplats. Pa per- lite extra genom Challenge ar alla vinnare. Totalt gick

sonnivéa vann Jesper i Orebro strax fére Emma fran vi tio miljoner steg vilket ar som att ga fram och tillbaka
Kalmar. Det har varit en rolig utmaning som vi &nnu fran Malmo till Barcelona.

Vunnen affar som
kommer att synas
I varje TV-ruta

For femte aret i rad fick vi uppdraget fran SVT att
bistd med en komplett etablering av bodar vid deras
produktion av arets upplaga av Sommarlovsmorgon.




Karl Seldén ar ny regionchef for
Lambertsson i Vastsverige

Karl kommer senast fran Ramirent dar han de senaste aren haft rollen som
affarschef och hans erfarenhet av tidigare ledarroller kommer ha stort varde
inom hela Lambertsson, inte bara i Vastsverige.

Det som lockar mig mest med Lambertsson ar

att organisationen ar sa forandringsbenagen.

Nagot jag tror ar avgérande i dessa tider. Med
lang erfarenhet i branschen ser jag fram emot
att vara med och bidra i detta férandringsarbete
med kunskap om bade affars- och verksamhets-
utveckling sager Karl Seldén.

— Just erbjudande med kunskapsbaserade tjans-
ter tycker jag ar hégintressant. Lambertsson har
till exempel en affarslésning som heter Optimal
och som bland annat ska leda till effektivare
byggprocesser och sdkrare arbetsmiljéer. Det ar
precis sadana fragor som jag jobbat med i mitt

tidigare yrkesliv och som jag kommer vara med
och utveckla inom Lambertsson.

Aven jamstalldhet ar ett prioriterat omrade hos
oss pa Lambertsson och vi verkar for att locka
fler kvinnliga arbetssdkanden. Karl Seldén anser
att det finns mycket att gora for att bli en attrakti-
vare arbetsgivare foér kvinnor.

— Vi behdver fler kvinnor i branschen generellt
och jag hoppas kunna se en 6kad nyrekrytering
till oss under aret. Men det hander inte av sig
sjalv och darfér kommer jag jobba aktivt for att vi
ska bli en attraktivare arbetsplats for kvinnor.



Det klimatsmarta valet for framtidens vagar fran Peab Asfalt
ar bade en vinst for vara kunder och fér miljon.

ECO-asfalt® banar vag for en

ONA

Det var 2015 som Peab Asfalt konverterade
sina forsta asfaltverk i Sverige till att anvédnda
bioolja i tillverkningsprocessen. Konceptet
ECO-Asfalt® foddes och blev en viktig pussel-
bit i resan mot Peabs mal om att vara klimat-
neutrala ar 2045.

Bara under 2020 var Peabs totala koldioxidbe-
sparing under 2020 i Sverige 41 000 ton, vilket
motsvarar cirka 31 500 bilar som kér 1 300 mil
vardera. Under perioden 2015-2020 mer an halv-
erades utslappen i Sverige fran asfaltproduktionen
med en sammanlagd besparing av 200 000 ton
COo. Under 2021 lanserades ECO-Asfalt® aven i
Finland, Danmark och Norge.

—Overgéangen fran fossila branslen till férnyelseba-
ra ar den viktigaste faktorn for att minska klimatpa-
verkan fran produktion av asfalt. Pa Peab Asfalt ar
det samtidigt en del i ett stdrre miljdinitiativ dar vi
aven arbetar med energieffektivitet, reducerad till-
verkningstemperatur, fossilfri transport och utlagg-
ning och inte minst aterbruk — det sparar bade
COgo-utslapp och naturresurser, berattar Karin
Bergkvist, hallbarhetsstrateg, Peab Asfalt.
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K¢ framtid i hela Norden

” Kan anvédndas gang pa gang
med samma héga kvalitet”

Vid tillverkning av asfalt &r det torkning och upp-
varmning av stenmaterialet som ar den process
som kraver stérst mangd energi. Vid tillverkning
av ECO-Asfalt® anvands en fornyelsebar var-
mekalla (till exempel bioolja eller biogas), vilket
radikalt minskar koldioxidutslappen utan att slut-
produkternas egenskaper paverkas. Alltsd samma
hoga kvalitet, bara mer klimatsmart. Genom ater-
anvandning av asfalt minskar vi ytterligare vara
klimatutslapp och aven uttagen av naturresurser.
Manga ganger ger det ocksa en annu battre asfalt.
Forutom att detta ar en vasentlig vinst for miljon
skapar det aven varden for vara kunder. Genom
att valja ECO-Asfalt® framfor konventionell asfalt
hjalper vi vara kunder att na sina egna klimatmal.
Via var avancerade klimatkalkylator kan vi berakna
och redovisa vilka klimatbesparingar kunden kan
uppna genom att valja ECO-Asfalt® i varje speci-
fikt asfalteringsprojekt. Vi kan dessutom ldmna en
klimatdeklaration efter utfért arbete som redovisar
de totala utslappen for projektet.



Berakningen inkluderar alla steg i kedjan, fran
ravaror och transporter il tillverkning och utlagg-
ning. | en férenklad kalkylator pa Peabs hemsida
kan kunden sjalv gora en jamforelse for nagra
typiska asfalteringsuppdrag.

ECO-Asfalt® Plus baseras pa tillverkning med
samma fossilfria varmekalla pa vara konvertera-
de asfaltverk. Skillnaden ar att tillverkningen sker
energieffektivare. Med alternativ tillverkningsteknik
samt noggranna materialval kan temperaturen
sankas med upp till 30 °C med samma hoga kva-
litet pa levererad asfaltmassa och fardig belagg-
ning. Den lagre temperaturen &r skonsammare
mot bindemedlet och ger asfalten langre livslangd.
Miljdbmassigt ger temperaturséankningen ocksa
manga plusvarden da vi kan reducera energiat-
gangen med 20 procent. Aven arbetsmiljpmassiga
fordelar erhalles tack vare temperatursankningen.
Asfalt ar helt 6verlagsen andra beldggningsalter-
nativ da den enkelt kan ateranvandas i ny belagg-
ning, gang pa gang utan att kvaliteten férsdmras.

| ECO-Asfalt® Plus uppnar vi ytterligare miljofor-
delar genom att blanda in returasfalt som uppstar

vid underhall och ombyggnad. All returasfalt som
anvands i ECO-Asfalt® hanteras pa ett ansvars-
fullt satt och ar sjalvklart kvalitets- och miljétestad.
Resultatet ar att vi kan garantera hdgsta kvalitet
pa levererad asfaltmassa samt fardig belaggning.
Darmed kan vi vara skonsammare mot miljén
genom att spara in pa naturresurser i form av
krossat stenmaterial och bindemedel.

"Klimatsmart asfalt tillverkad med
fossilfri varmekalla i hela Norden”




Intervju

Ett steg fore Eé o
‘'spannande resd !

' det som skeri Van/sstaden i Malmo

D et var 2020 som Jennifer borjade som filial- stéttar vi upp dar det behovs med allt fran bodar,

chef, med 6ver 12 ars erfarenhet inom bygg- entreprenad till allt dvergripande arbete.

branschen och teknisk byggmatning kdndes detta

ratt steg att ta. En del som ar under utveckling ar Elevate, dar vi
har fatt komma med manga nya idéer och verkli-

—Lambertsson ar ett spannande féretag dar det gen kant att man kan tillféra mycket och har har

hander mycket och det har varit ett nytt tank inom min tidigare erfarenhet inom férsaljning varit till stor

forsaljning. Denna resa som vi goér nu med att lyfta nytta. Genom att fa en tydligare och mer enhetlig
vart sortiment tydligare och jobba mer férsaljnings-  struktur kan vi folja affaren fran borjan till slut vilket
riktat ar jattespannande. Min roll &r bland annat att gor allt valdigt smidigt och konkret.

fanga upp och dra projekten framat. Tillsammans




”Det ar viktigt att vi kan vara
tidnster och far vara med genom
hela projektet”

Nar vi goér gemensamma saljkampanjer och anvan-
der oss av samma CRM-system kan vi ocksa goéra
uppféljningar. Pa sa vis kan vi folja hela projektet
och anvanda vara tjanster annu mer effektivt och
utveckla tjansteerbjudandet.

Vi far ta ett steg i taget och maste bérja nagon-
stans. Mycket handlar om att gora bra férarbete,
bra research och vara palasta om kunden. Genom
att vara val forberedda och fanga upp kunderna
nar de kommer sa far vi ocksa fler och mer affarer.
Vi jobbar med forsaljning och alla ska goéra det lilla
extra for kunderna. Det spelar ingen roll om det ar
ett litet eller stort projekt, alla kunder och projekt ar
lika viktiga.

Nasta steg for mig och filialen ar att utveckla sam-
arbetet med utvalda strategiska kunder och jobba
langsiktigt tillsammans. Idag har vi goda rutiner
och oavsett om det ar externa eller interna kun-
der sa ringer vi, féljer upp och ar aktiva i deras
projekt och planering. Det ar en malsattning att vi

ska forsoka att ligga steget fore vara kunder. | det

vardagliga arbetet handlar det mycket om att Iagga
fram I6sningar till kunden. Dessutom har vi fantas-
tiska tjanster och produkter att visa upp och sélja in.

Nar det géller vara produkter och tjanster ar jag
valdigt stolt 6ver Lambertsson Control, som ligger
sa ratt i tiden, da det borjar att stallas krav om el-
forsorjning med mera och da handlar det om att ta
ansvar och vara en forebild i branschen.

"Vi ska vara stolta

over vara tjdnster for
tillsammans besitter

vi jéttestora kunskaper”
— Jennifer Svensson
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Varvstaden i Malmo

Vi ar med och bygger
en ny hallbar stadsdel

Brf Fyrskeppet i Varvsstaden blir forst i Skane med klimatférbattrad stomme
fran ECO-Prefab™ samt ECO-Betong™. Anvandningen generar en besparing
pa 1 275 ton koldioxid, vilket motsvarar ca 305 enkelresor till Thailand.

Pa Kockums gamla omrade i Vastra Hamnen i
Malmo, pagar en febril aktivitet. Peab bygger bosta-
der, gamla byggnader renoveras som omvandlas
till moderna kontor och det pagar marksaneringar
Overallt. Man brukar prata om att lyfta blicken, men
ibland kan det vara vart att zooma in pa detaljerna.
Nu bevarar man 100 ar gamla trad i Varvsstaden.

Bakom det nyrenoverade hotellet Forenom
Varvsstaden, férbereds det nu for att géra parken
tillganglig for allmanheten igen. Den blir den forsta
delen av Varvsstaden som 6ppnas till arsskiftet och
blir en av omradets alla gréona microparker.

Utéver stommens minskade klimatavtryck forses
bostadskvarteret med solceller fran dotterbolaget
Glacell, sedumtak, fasadgronska och ett system
for att atervinna energi av férbrukat varmvatten.
Forutom krav pa sjalva byggnaden arbetar man
med krav pa underleverantdrer kring val av driv-
medel fér maskiner/transporter. Ambitionen ar att
planera, designa och arbeta med hela byggpro-
cessen for att pa sa satt minska alla byggdelars
klimatbelastning.
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Peab Bostad, Johan Celsing Arkitektkontor

— Vi siktar hdgt med vara klimatmal och gor det
har projektet till vart mest hallbara nagonsin, sager
Embla Winge, tidigare projektledare och numera
utvecklingsledare for Peabs klimatkoncept.

— Hela byggbranschen star infor en stor férandring.
Vi tar vart ansvar for kommande generationer och
gor det med stort hjarta. Som en del i detta arbete
har Peab tagit fram en rad klimatférbattrande pro-
dukter. Tillsammans med engagerade medarbetare
g6r vi nu denna stora forflyttning i bostadsprojektet
Brf Fyrskeppet i Varvsstaden, berattar Kim Kulstad,
regionchef Peab Bostad.
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Intervju

Helhetslosningar redan
fran start med TA-planer

| Angelholm har vi traffat Jesper Séderqvist och Martina Lindstrdm

som jobbar med anbud och TA-planer.

Vi bérjar vart samtal med Jesper Séderqvist
Min roll p& Lambertsson ar TA-Ingenjor dar jag
ritar TA-planer och réknar pa anbud. Jag har job-
bat med detta i 5 ar, med en bakgrund som bygg-
ingenjor

En vanlig dag brukar antingen vara att man foku-
serar pa TA-planer eller satter sig in i en storre
offertférfrdgan och boérjar bena ut vad man beho-
ver gora for att kunna goéra kunden noéjd. Den
storsta kundnyttan och det vara kunder uppskattar
mest ar att vi erbjuder en valdigt hég expertis inom
alla lagar och regler inom TA. Till exempel skoter
vi all kontakt mellan Trafikverket /kommunen och
entreprendren. Allt vara kunder behéver gora ar
att meddela oss vad som skall goras, vart det skall
utféras och nar de dnskar boérja..

Hur kan vi utveckla vara séljkontakter till
kunder inom ert omrade?

Vi ser en stor potential att fordjupa vara saljkontak-
ter eftersom Trafikverket utvecklar reglerna hela
tiden. Ju mer vi informerar kunderna om regler och
liknande, desto storre ar chansen att de inte ham-
nar i en situation dar Trafikverket kommer behéva
dela ut vite pa grund av misstag eller liknande pa
arbetsplatsen. Nar kunderna kommer in tidigt i
processen kan vi lattare hjalpa dem och forklara
vad det finns for olika I6sningar till de olika kraven
som uppstar i de administrativa foreskrifterna. Vi
hjalper dem da redan vid anbudskedet med att ta
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fram den billigaste och mest effektiva 16sningen.
Pa sa vis hjalper vi dem att pressa sina entrepre-
ndrskostnader ytterligare for att ha stérre mojlighet
att vinna projektet.

Vilka produkter och tjidnster ser du i 6vrigt att
kunderna ar intresserade av och pa vilket sitt
bidrar ni till att sélja in Lambertsson

som helhetslésning?

Det vi marker ar att kunderna garna vander sig till
oss pga var langa erfarenhet samt hdga kunskap
om hur trafiken skall hanteras och vad som ar moj-
ligt och inte. Pa detta satt kan vi i ett tidigt skede
hitta saker som antingen kan bli valdigt dyrt i fram-
tiden eller en mojlighet till att spara pengar. Vara
kunder kan vara allt frén en person som anser att
det ar smidigt att [ata oss gora arbetet, sa de kan
spendera sin tid pa utférandet eller en entreprentr
som vill sla in sig pa marknaden och saknar tidiga-
re erfarenhet av hur man hanterar trafik och vilka
tillstand som behdvs.

Samtalet fortsédtter med Martina Lindstrém

Min huvudsakliga roll pa Lambertsson ar att hjalpa
vara kunder med ansdkningar bade till kommuner,
polisen och Trafikverket med diverse tillstand som
kravs for att de ska kunna genomfora sitt arbete.
Det géaller huvudsakligen trafikanordningsplaner
och belamringstillstand. Jag arbetar aven en hel
del med kalkyler for avstangningsmaterial infor
olika projekt.



Det finns inga vanliga arbetsdagar, utan varia-
tionen ar stor. Allt som oftast har jag dagligen kon-
takt med kunder som har nya projekt pa gang dar
det kravs en TA-plan. Mina fokusomraden syftar till
att tillgodose vara kunders behov vad galler trafik-
avstangningar och tillstdnd. Genom goda kundre-
lationer och var kunskap sakerhetsstaller vi inte
enbart en saker och bra arbetsmiljé ute pa arbets-
platserna utan dven sakerheten for de passerande
trafikanterna.

Kunder far genom oss lésningar som kan gene-
rera bade tidsbesparing och ekonomiska fordelar.
Vi kommer med var kunskap kunna vagleda dem
med de basta trafiklésningarna. Vi ar aven lanken
mellan kunderna och diverse myndigheter.

Att kunderna kommer in tidigt i projektet gor att vi
direkt i ett tidigt stadie kan diskutera I6sningar och
arbetssatt. Pa sa vis far vi fram bra och ekono-
miskt fordelaktiga I6sningar gallande TA pa deras
arbetsplats. De kan lattare i ett tidigt stadie fa en
bra helhetsldsning i sitt projekt. Det spar bade tid
och pengar.

Egentligen sa har Lambertsson allt for att vara en
helhetslésning till vara kunder. Vi har Keep Out
som ar vart system for att férsvara for obehoriga
att ta sig in pa arbetsplatsen, var bodavdelning
hjalper kunderna med bodar och moduler for alla
olika behov, el skéter allt inom varme och byggkraft
och maskinuthyrningen har ett brett sortiment >>
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Jesper Séderstrom, TA-ingenj6ér pa Lambertsson

av maskiner for uthyrning oavsett projekt och for-
hallande. Vi bidrar till att salja in 6vriga tjanster
genom att framfora vart sortiment till kunderna.
Genom att vara lyhord for vara kunders behov

kan vi formedla olika kontakter till respektive tjanst.

Vilka fokusomraden har du?

Vi star fortfarande for en relativt begransad del av
den totala TA-marknaden, sa ett viktigt fokusom-
rade for oss &r tillvaxt med bibehallen I16nsamhet,
alltsa stérre marknadsandel for att bli en storre
spelare att rakna med. Utmaningarna ar manga
och konkurrensen ar hard med en hel del uppstick-
are som bl.a. prispressar och slass om kunderna,
men med tanke pa vara agare i form av Peab som
en grundstomme, finns det trots allt valdigt bra
forutsattningar att ta TA-verksamheten till ytterligare
en niva.

Vilken ér den stérsta kundnyttan anser du
inom ditt omrade?

Vi gor alltid vart yttersta for att optimera kostnadsbil-
den for vara kunder utan att géra avkall pa sékerhe-
ten for vara egna medarbetare, vara kunders med-
arbetare eller 